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Tillvaxt genom innovation och Elektas strategi inom brachyterapi stod i fokus pa
kapitalmarknadsdagen i samband med ASTRO:s arsmote

Pressmeddelande
Stockholm den 3 oktober 2011

Elekta presenterade hur innovation och produktutveckling tillsammans med ¢kad
narvaro pa snabbvaxande tillvaxtmarknader bildar hérnstenarna i Elektas
tillvaxtstrategi. Presentationen gjordes pa Elektas kapitalmarknadsdag i samband med
ASTRO:s (American Society for Radiation Oncology) 53:e arsmote i Miami. Elekta
beskrev ocksa hur dess senaste forvarv inom brachyterapi bidrar till en langsiktig
[6nsam tillvaxt for foretaget.

— Forekomsten av cancer och behovet av cancervard okar stadigt, och en viktig del av
var tillvaxtstrategi ar att investera i innovation och produktutveckling. Vi utvecklar hela
tiden vara I6sningar efter kundernas och deras patienters behov. P4 tillvaxtmarknader
ar det viktigt att vara I6sningar blir tillgangliga och att fler far rdd med behandling. Pa
mogna marknader inriktar vi oss pa att forbattra vart erbjudande och skapa mervarde
med alltmer specialiserade losningar och fokus pa sjukdomsspecifika behandlingar,
sade Elektas verkstallande direktdr och koncernchef Tomas Puusepp.

Han redogjorde ocksa for Elektas marknadsandel.

— Genom vart nyforvarvade foretag Nucletron starker vi vart erbjudande med
brachyterapi och 6kar var narvaro pa manga marknader. Var globala marknadsandel
har nu okat till cirka 35 procent av den internationella marknaden for stralterapi, sade
han.

Tomas Puusepp sade ocksa att Elektas strategi for lonsam tillvaxt under de kommande
aren, vilken lanserades pa kapitalmarknadsdagen i juni 2011, ligger fast. Elekta réaknar
med att nd en omsattningstillvaxt pa 13—-15 procent ar 2015. EBIT-resultatet vantas visa
fortsatt stark tillvaxt, med hjalp av en minskning av allmanna och administrativa
kostnader samt kostnader relaterade till forsaljning fran 22 till 19 procent av
nettoomsattningen. Vinst per aktie vantas ha visat en kning med mer &n 60 procent ar
2015 och skuldsattningsgraden berdknas vara lagre an 0,5.

Jos Lamers, Executive Vice President, Elekta Brachytherapy Solutions, lyfte fram den
nuvarande utvecklingen och strategin framover.

— Vi ar global marknadsledare med en andel pa cirka 60 procent av
brachyterapimarknaden. Inom Elektakoncernen kommer vi att satsa pa att oka tillvaxten
genom att fokusera pa var totala gemensamma kundbas pa mer an 6 000 kunder, ckad
narvaro pa framfor allt tillvaxtmarknader, snabbare innovationstakt med inriktning mot
sarskilda kundbehov och 6kad medvetenhet om brachyterapins kliniska fordelar. Vi
satsar pa att oka tillvaxten sa att den ligger i linje med Elektas finansiella mal, sade Jos
Lamers.
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Asa Hedin, Executive Vice President, Elekta Neuroscience, beskrev Elektas manga
forskningssamarbeten som syftar till att 6ka medvetenheten och framja anvandningen
av Leksell Gamma Knife®. Hon upprepade ocksa de goda tillvéxtutsikterna framéver.

Dee Mathieson, Senior Vice President, Elekta Oncology, gav exempel pa Elektas
framgangar inom forskning och utveckling genom att beskriva lésningar for behandling
av indikationer sdsom lung- och prostatacancer.

— Stralbehandlingstekniken blir alltmer sofistikerad och det blir allt viktigare att ta fram
specialanpassad behandling for specifika indikationer. Clarity® med Autoscan* for
sparning av mjukvavnader i realtid ar ett exempel pa en I6sning som har tagits fram for
att forbattra behandlingen for specifika indikationer, till exempel prostatacancer, sade
Dee Mathieson. Hon redogjorde ocksa for vilka sarskilda utmaningar som finns vid
exempelvis behandling av lungcancer dar rorelsehantering och precision ar oerhort
viktigt. Samarbeten som Elekta Lung Research Group spelar en viktig roll i det har
sammanhanget for att kunna erbjuda annu battre behandlingar.

Dee Mathieson betonade ocksa de senaste framsteg som har gjorts med Elektas nya
flerbladskollimatorsystem (MLC) Agility™*. Systemet har testats och tagits emot oerhort
val av kunderna.

Todd Powell, Executive Vice President, Elekta Software, redogjorde for den strategiska
inriktningen for Elekta Software.

— Var forsknings- och utvecklingsorganisation pa 400 personer arbetar kontinuerligt for
att utveckla programvarulésningar i absolut framkant for onkologivarden. Vi satsar pa
att starka vara globala positioner ytterligare inom mjukvaruomradet, framfor allt inom
dosplanering. Var vision ar att inforliva all var kunskap i en mjukvaruplattform som
tillgodoser alla kundernas behov. Idag visar vi vara tva férsta moduler i systemet
MOSAIQ® RTP, namligen Locate och Evaluate, sade han.

Jay Hoey, Executive Vice President, North America, lyfte fram de framsteg som Elekta
gor i Nordamerika. — Den storsta drivkraften pa marknaden ar behovet av
ersattningsinvesteringar. Vi har en stark position och utvecklas bra, sade han.

Tomas Puusepp, verkstallande direktdr och koncernchef, avslutade med en
presentation av utsikterna for rakenskapsaret 2011/12.

— Nettoomsattningen forvantas 6ka med éver 10 procent i lokala valutor och vart
rorelseresultat i svenska kronor beréknas 6ka med mer an 10 procent. Det
nyforvarvade Elekta Brachytherapy Solutions vantas 6ka nettoomséattningen med 850
Mkr och EBIT med 170 Mkr. Engangsposter beraknas uppga till -170 Mkr for
integreringen av Nucletron och 170 Mkr for avyttringen av Pathology Information
Systems, sade Tomas Puusepp.

*Agility och Autoscan ar produkter under utveckling och &r inte tillgéngliga for forsélining eller distribution.
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Om Elekta

Elekta ar ett globalt medicinteknikforetag som utvecklar och séljer innovativa kliniska I6sningar for
behandling av cancer och sjukdomar i hjarnan. Féretaget utvecklar sofistikerade behandlingssystem och
planeringsmjukvara for strélterapi, stralkirurgi och brachyterapi, samt mjukvarusystem som stédjer ett
effektivt arbetsflode i cancervarden.

Elektas verksamhet syftar till att forbattra, forlanga och radda livet for svart sjuka patienter. Genom att
vidga granserna inom vetenskap och teknologi, kan Elekta erbjuda intelligenta och resurseffektiva
I6sningar som skapar fortroende hos bade vardgivare och patienter.

Elektas system och kliniska I6sningar anvands idag vid mer &n 6 000 sjukhus véarlden 6ver. Elekta har cirka
3 300 medarbetare globalt. Huvudkontoret ligger i Stockholm och foretaget ar noterat pa den Nordiska
Borsen med symbolen EKTADb. For mer information om Elekta, se www.elekta.com.



