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Elekta presenterar omfattande atgardsprogram under kapitalmarknadsdagen

STOCKHOLM, 11 juni 2015 — Vid dagens kapitalmarknadsdag i Stockholm redogjorde
Tomas Puusepp, Elektas vd och koncernchef, tillsammans med nyckelpersoner fran
koncernledningen, for ett omfattande atgardsprogram som syftar till att atervanda till tillvaxt,
forbattra Ionsamheten, reducera kostnaderna och fokusera pa kassaflodet.

Tomas Puusepp, som eftertradde Niklas Savander den 13 maj, presenterade bolagets
strategiska agenda (Innovation Leadership, Commercial Transformation, Lifecycle
Management och Expand Addressable Market) tillsammans med drivkrafter for tillvaxt.
Tomas Puusepp sa att atgardsprogrammet for att atervanda till tillvaxt och forbattra
I6nsamheten, inklusive omorganisationen for att driva kommersiell och operationell
excellens, kommer att hjalpa Elekta att genomféra den strategiska agendan snabbare. Det
kommer aven starka Elektas globala forsaljnings- och marknadsfoéringsaktiviteter, samt
erbjuda kunderna béttre service och ta tillvara pa de betydande mojligheterna inom
eftermarknad och mjukvara. Atgardsprogrammet omfattar hela koncernen och innehaller
kostnadsbesparingar samt effektiviseringsprogram for att minska kostnaden for salda varor.
Malsattningen med det tvadriga programmet &r en total kostnadsbesparing om 450 miljoner
kronor.

Tomas Puusepp forklarade att hans forsta prioritet ar att Elekta ska atervanda till tillvaxt
under andra halvaret av rakenskapsaret 2015/16, med en forbattrad EBITA-marginal. P&
medellang sikt (rakenskapsaren 2016/17 och 2017/18) har Elekta som ambition att na en
nettoomsattningstillvaxt pa 3-5 procent per ar i lokal valuta och att forbattra EBITA-
marginalen med mer an 6* procentenheter. Elektas langsiktiga finansiella ambition ar en arlig
nettoomsattningstillvaxt pa mer an 10 procent, en EBITA-tillvaxt som Gverstiger
forsaljningstillvaxten i svenska kronor, en avkastning pa sysselsatt kapital som overstiger 20
procent, samt en skuldsattningsgrad som inte dverstiger 0,50.

lan Alexander, Chief Commercial Officer (CCO) fran den 7 juli, redogjorde for hur han ska
arbeta for att forbattra orderingangen och forsaljningstillvaxten genom en global organisation
anpassad for att mota kundernas behov av integrerade I6sningar, mjukvara och tjanster. Pa
kort sikt kommer hans fokus vara att utveckla tjansteerbjudandet samt starka forsaljnings-
och marknadsféringsaktiviteter.

Johan Sedihn, COO, redogjorde for hur synergierna inom Elektas nya funktionella omrade
Solutions ska bidra till att minska kostnader och forbattra effektiviteten. Det ar i synnerhet
leveranttrskedjan som ska effektiviseras och arbetet inom forskning och utveckling som ska
ges tydligare prioriteringar. Han betonade aven att innovation ar ett fortsatt prioriterat omrade
for Elekta och att mjukvararldsningar &r en viktig del av Elektas strategiska investeringar
inom forskning och utveckling.

Hakan Bergstrom, CFO, gick igenom aldersstrukturen pa Elektas orderstock, och berattade
om atgarderna for att minska rorelsekapitalet samt forklarade hur Elekta pa medellang sikt
(rakenskapsaren 2016/17 och 2017/18) ska na en marginalférbéattring pa 6 procentenheter.
Hakan Bergstrom betonade hur bolaget vasentligt forbattrat sin formaga att generera
kassaflode under rakenskapsar, och att fokus pa forbattringar kommer att fortsatta.

Under kapitalmarknadsdagen presenterade Veronica Byfield Skéld, VP Product
Commercialization, Elekta Neuroscience, Elektas nyligen introducerade system for kraniell
stralkirurgi Leksell Gamma Knife® Icon™. Systemet a&r marknadens mest avancerade for att
behandla hjarntumérer och hjarnsjukdomar. Systemet, som det gar att uppgradera till fran
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foregangaren Perfexion, ar ett forsta storre resultat fran Elektas strategiska investeringar
inom forskning och utveckling inom omradet Solutions.

Kevin Brown, Global VP Scientific Research, uppdaterade investerarna avseende Atlantic,
Elektas MRI-styrda stralbehandlingssystem. Han informerade att projektet foljer tidplanen
och att forskningskonsortiet gér framsteg avseende definitionen av kliniska studier for at visa
det kliniska vardet. Elekta aterupprepade att lansering sker under 2017, med leverans av de
forsta systemen under 2018. Totalt forvantar sig Elekta 75 ordrar fram till slutet av 2019,
vilket &r ett av de viktigaste bidragen for att n& det langsiktiga tillvaxtmalet.

*Med rakenskapsaret 2014/15 som referensar, exklusive valutaeffekter.
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For ytterligare information, var vanlig kontakta:

Johan Andersson, Director, Investor Relations, Elekta AB

Tel: +46 702 100 451, e-post: johan.andersson@elekta.com
Tidszon: CET: Centraleuropeisk tid

Tobias Bilow, Director Financial Communication, Elekta AB
Tel: +46 722 215 017, e-post: tobias.bulow@elekta.com
Tidszon: CET: Centraleuropeisk tid

Informationen &r sadan som Elekta AB (publ) ska offentliggora enligt lagen om handel med
finansiella instrument och/eller lagen om vardepappersmarknaden. Informationen lamnades
for offentliggérande den 11 juni, 2015 kl. 13:00 CET.

Om Elekta

Elekta ar ett globalt medicinteknikféretag som utvecklar och séaljer innovativa kliniska
I6sningar for behandling av cancer och sjukdomar i hjarnan. Foretaget utvecklar sofistikerade
behandlingssystem och planeringsmijukvara for stralterapi, stralkirurgi och brachyterapi, samt
mjukvarusystem som stodjer ett effektivt arbetsflode i cancervarden.

Elektas verksamhet syftar till att forbattra, forlanga och radda livet for svart sjuka patienter.
Genom att vidga granserna inom vetenskap och teknologi, kan Elekta erbjuda intelligenta
och resurseffektiva I6sningar som skapar fortroende hos bade vardgivare och patienter.
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